Réus$ir ses présentations.
i Tout a changeé!

Compte-rendu Brain & Breakfast — 26 septembre 2017 &%



Lors du petit-déjeuner conférence Brain & Breakfast,
l'agence et notre invitée, Eve Chegaray, coach et animatrice
de la BFM Academy ont mis en avant l'intérét d'écrire

et de connaitre son Pitch Elevator par coeur.

Ecrivez le vOtre avec notre modele.
Renvoyez le nous avant le 30 novembre prochain.

Le plus convaincant gagnera un coffret chocolat
de la marque Edwart.




A la recherche de la

formule magique

> Elevator pitch



Vous croisez un inconnu dans un ascenseur.
Vous avez moins de 2 minutes pour vous présenter et l'intéresser.

C'est le Pitch en accéléré...
Qu'il Faut ensuite apprendre par coeur.

Voici les 4 éléements essentiels.

D’abord se présenter
et parler de son entreprise




Montrez votre valeur ajoutée,

ce qui vous rend difféerent sur votre marche




Dire pourquoi vous pouvez étre utile

a Cce nouveau contact
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Susciter le desir

Eveiller l'interét

Déclencher une action ) Votre "call to action”

Votre utilite

Votre USP

Attirer l'attention ) Votre offre



Ecrivez votre Pitch sur 1 page et renvoyez le a fg@comnext.com

1/ Présentez-vous, votre activité, accrochez votre contact.

2/ Parlez de votre savoir-faire, valeur ajoutée pour vos clients, prospects.
3/ Montrez le bénéfice de vos solutions et approches.

4/ Votre call to action une phrase qui donne envie de vous revoir.



infFos@comnext.fr
Tel.: 0147 58 37 00

comnext.com

28 rue Palloy
92110 Clichy




